


LE MOUGINS CÔTE D’AZUR VOLLEY-BALL

UN CLUB JEUNE ET ATTRACTIF
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Le MCAVB (Mougins Côte d’Azur Volley-Ball) est le nouveau 

club de Volley Mouginois créé en Mai 2023 avec la vocation 

de former nos jeunes, et rayonner sur toute la région.

272 40018
Hors tournois

coupe de France

et Beachvolley 



des clubs des Alpes-Maritimes 
en nombre de jeunes licenciés.

UN CLUB RECONNU

DANS LA COUR DES GRANDS
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des clubs des Alpes-Maritimes 
en nombre de licenciés. 



Notre objectif principal est de fournir une formation technique d'excellence aux enfants, jeunes 

et adultes au sein de notre académie de Volley.

Ceci s'appuie sur 3 axes majeurs :

   - Exigence technique basée sur une équipe et des entraîneurs expérimentés et diplômés.

   - Développement de la pratique du Volley-ball, augmenter le nombre de licenciés et rayonner dans

 toute la région, bassin Cannois, Pays de  Grasse et au-delà.

   - Contribuer au viv   - Contribuer au vivre ensemble à Mougins, avec présence dans les écoles, et transmission des valeurs

du sport collectif aux enfants

Être partenaire, c'est permettre à chaque jeune de s'épanouir à travers le sport.

OBJECTIFS DU CLUB

UN PROJET POUR LES JEUNES
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NOS VALEURS

COMPÉTITIF MAIS PAS SEULEMENT
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Associez l'image de votre société ou de votre marque aux valeurs véhiculées par notre club.

  - La jeunesse : priorité à la formation, avec bienveillance et exigence.

  - Le sport collectif et toutes les valeurs qu’il transmet : solidarité, tolérance, engagement, 

    fair play et vivre ensemble.

  - Echanges et ouverture, avec les autres associations Mouginoises, et les clubs alentours.

  - L'esprit de club, en impliquant les familles, afin de créer une vraie communauté.
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NOTRE GYMNASE

UN ESPACE OU ON SE SENT BIEN

Situé au sein du Complexe Roger Duhalde, le gymnase 

des Oiseaux regroupe toutes les activités du club :

- Entrainements du mardi au vendredi de 17h à 22h00

- Matchs ou plateaux ieunes tous les week-end avec 

la participation de tous les clubs du département ou 

de la région.

- O- Organisation de nos évènements internes ou externes.

Tournois, Phases Finals Nationales et notre annuel Tournoi

des Entreprise.

Nous disposons aussi d'un club house sur le complexe 

pour l'organisation de nos événements mais aussi des 

événements partenaires dans un cadre convivial.



L’ÉQUIPE DIRIGEANTE
UNE ÉQUIPE QUI GAGNE

Une équipe avec une grande
expérience sur le plan sportif,
et administratif.

Président 
Marc Benhamou

(ancien joueur professionel)

Trésorier
Ruben Callejon

(ancien président de club)

Secrétaire
Audrey Vanacker

(ancienne joueuse professionnelle)

Secrétaire général
Patrick Havy

(chargé des relations partenaires)

Entaineur général
Marc Obrador
(entraineur BEF2)
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DES ÉQUIPES QUI GAGNENT
       SOIF DE VICTOIRES
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Pour sa 3ème saison, le MCAVB a déjà atteint une dimension et une notoriété importante :

Plus de 20 équipes présentes chaque week-end dans toutes les salles de la région en championnat et en 

coupe de France sur tout le territoire français.

Organisation d’évènements tout au long de l’année (tournois avant chaque vacances

 scolaires, portes ouvertes, tournoi des entreprises, soirées partenaires, volleyades nationales ...)

Couverture régulière par la presse et les radios locales.

Forte activité sur les réseaux sociaux et sur InteForte activité sur les réseaux sociaux et sur Internet, avec la présence des logos de nos partenaires.

Dynamisez vos relations d'affaires en travaillant en synergie avec notre réseau de partenaires

POURQUOI NOUS REJOINDRE NOTRE COMMUNAUTÉ DE PARTENAIRE ?

UN CLUB JEUNE, BIEN IMPLANTÉ ET TRÈS VISIBLE
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SITE INTERNET
www.mcavb.com
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5 à 10 publications par semaine
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RÉSEAUX SOCIAUX

ON NOUS SUIT
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DEVENIR PARTENAIRE
PARTAGER LA DYNAMIQUE 
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Notre Club recherche des partenaires, pour agrandir sa notoriété, pérenniser sa situation financiere,
et progresser au niveau des résultats sportifs. 
Ce que le MCAVB peut vous apporter en termes de visibilité locale et régionale :

ASSOCIATION À
NOTRE PLAN MÉDIA

PRÉSENCE SUR 
NOS VÉHICULES

PRÉSENCE SUR
NOS AFFICHES

PRESENCE SUR
NOS ÉQUIPEMENTS

VOTRE MESSAGE DANS
NOTRE GYMNASE

PARTENAIRE DE
NOS ÉVÈNEMENTS

INVITATION AUX ÉVÈMENTS
DU CLUB ET AUX SOIRÉES

PARTENAIRES



SUPPORTS DE COMMUNICATION
SOYEZ VISIBLE

Logo sur mousse 
de protection  poteaux

Tenue 
de match

800 euros

300 euros

800 euros

Logo sur la bande du filet

300 euros

900 euros

Habillage 
chaise d’arbitre

Logo sur
Chariot à Ballon

Habillage table de marque

Tenue 
échauffement
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Roll-Up

Oriflamme

Programme match 
du weekend

Panneaux  dans le gymnase

SUPPORTS OPTIONSSUPPORTS PACKS



NOS PACKS PARTENAIRE
ACCROITRE SA NOTORIÉTÉ

PACK  « SYMPATHISANT »
- Logo dans l’espace Partenaire du site internet  du club et lien vers votre site.

- Présentation de lentreprise sur nos réseaux sociaux. 

- Participation aux soirées Partenaires.

PACK  « SUPPORTER »
- Logo dans l’espace Partenaire du site internet  du club et lien vers votre site.

- Présentation de l’entreprise sur nos réseaux sociaux, 

- Affiche sur panneau au dessus de la table de marque 100x80cm

- Logo sur sets de table du club house du Complexe Roger Duhalde (2000 ex.).
- Participation aux soirées Partenaires.

- Logo sur maillot d'échau- Logo sur maillot d'échauffement sur toutes les équipes du clubs : + 300 €

300 €

600 €
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NOS PACKS PARTENAIRE

ACCROITRE SA NOTORIÉTÉ

PACK  « GRAND PARTENAIRE »
-  Inclus PACK « PARTENAIRE »
- Exploitation du logo du club dans tous vos supports de communication.
- Affichage logo sur habillage table de marque.
- Logo sur maillot de match de toutes les équipes du club.

PACK  « PARTENAIRE PREMIUM »
- Inclus PACK « GRAND PARTENAIRE »
- Grand Logo  sur le maillot de match sur toutes les équipes engagées du club.

- Logo sur la tenues coachs et dirigeants du club.
- Habillage chaise d'arbitre deux faces 
- Exclusivité sur l'activité professionnelle, du marché ou domaine d’expertise du partenaire.

2 500 €

PACK  « PARTENAIRE »
- Logo dans l’espace Partenaire du site internet  du club et lien vers votre site.
- Présentation de l’entreprise sur nos réseaux sociaux. 
- Affiche sur panneau au dessus de la table de marque 200x80cm.
- Petit logo sur le maillot de match sur toutes les équipes du club.
- Logo sur affichage du programme des matchs du weekend. 
- Logo sur sets de table du club house du Complexe Roger Duhalde - Logo sur sets de table du club house du Complexe Roger Duhalde (mini 5000 ex.).
- Diffusion d'objets publicitaires lors des évènements, à fournir par le partenaire.
- Participation aux soirées Partenaires.

1 500 €

5 000 €
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VOTRE COMMUNICATION

SUR LE TERRAIN
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ILS NOUS ONT SOUTENUS

POUR LA SAISON 2025 - 2026 
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LES MODES DE PARTENARIAT

LE DON

Don financier: Votre entreprise peut faire un don au MCA Volley-Ball.

Les besoins du MCAVB
- Sponsoring d'événements, soirées Partenaire (Boissons, verres, amuse bouches)

- Sponsoring Tournois Club

- Véhicules pour les déplacements des joueurs et du staff

- Communication dans mes Medias : Radios, Journaux, Presses

- Fournitures de bureau

- Sonorisation, video p- Sonorisation, video projection

- Produits dérivés (Gourdes / Casquettes / Bracelets / Stylos / Portes clés / 

  Applaudisseurs gonflables ClapClap / Tour de coup / Verres recyclable / 

  Serviettes éponges / Bonnets / Echarppes / Carnets … )

Don en nature: Votre entreprise offre gratuitement à l'association lors d’un évènement

 le service ou produit qu'elle commercialise dans le cadre de ses activités pour son action 

dans la Région ou en France métropolitaine.

Les entreprises assujetties à l'impôt sur le revenu ou sur les sociétés peuvent bénéficier d'une

 déduction fiscale égale à 60 % du montant du don dans la limite d'un plafond de 5 ‰ 

(5 pour mille) du chiffre d'affaires annuel.
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AVANTAGE FISCAL
LE MÉCÉNAT

Mécénat: La dernière loi sur le mécénat* permet à votre entreprise (assujettie à l'impôt sur 

les sociétés ou sur le revenu) de bénéficier d'une réduction d'impôt égale à 60% du montant 

de ses dons, dans la limite de 5‰ du chiffre d'affaires H.T. de votre entreprise.

Ainsi un don de 1 000 € vous fera économiser 600 € sur le montant de votre impôt sur les sociétés. 

Au-delà de 5‰ ou en cas d'exercice déficitaire, l'excédent est reportable sur ses 5 exercices 

suivants, dans la limite de 5 ‰**.

* Loi publiée au Jou* Loi publiée au Journal officiel du 2 août 2003

** Article 238 bis 1° du code général des impôts
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Soutenez un club dynamique et ambitieux familial, éco-responsable et engagé



Patrick HAVY

contact@mcavb.com

06 60 20 74 69

www.mcavb.com

VOTRE

CONTACT


